
TEAMLEITER*IN VERTRIEB 38,5h

Wir bauen Bio-Gemüse nicht nur an - wir bringen es auch direkt zu
den Menschen. Über unsere Bio Kiste, Gastronomiekunden, Ab-Hof-
Verkauf und weiteren Direktvermarktungswegen versorgen wir unsere
Kundinnen und Kunden mit hochwertigen Bio-Lebensmitteln.

Du übernimmst die Verantwortung für unseren gesamten Vertrieb

Du betreust unsere bestehenden Gastonomiekunden und Bio-Kistl’l-Kunden

Du baust unsere Bereiche Gastronomie und Bio-Kist’l aktiv weiter aus

Du gewinnst neue Kunden und etwickelst langfristige Kundenbeziehungen

Du planst Verkaufaktionen und setzt diese gemeinsam mit Marketing und Produktion um

Du beobachtest Absatz, Nachfrage und Kundenbedürfnisse und leitest daraus konkrete

Maßnahmen ab

Du kümmerst dich um Wareneinkauf und Lieferantenbetreuung

Du arbeitest eng mit Betriebsleitung, Marketing, Kommissionierung und Produktion

zusammen

Du bringst eigene Ideen ein und entwickelst neue Vertriebswege und Absatzmöglichkeiten

Du führst deinen Verantwortungsbereich selbständig und behältst Ziele, Termine und

Ergebnisse im Blick

Willst du Bio - Lebensmittel nicht nur verkaufen, sondern
unseren Vertrieb weiterentwickeln?

WAS DU WIRKLICH HIER BEWEGST
Du wartest nicht darauf, dass Kunden von selbst kommen. Du pflegst
bestehende Beziehungen, gewinnst neue Kunden und entwickelst
gemeinsam mit uns unseren Vertrieb weiter.

WAS DU MITBRINGEN SOLLTEST

Erfahrung im Vertrieb, Verkauf oder in der Kundenbetreuung

Idealerweise eine Ausbildung oder Berufserfahrung im kaufmännischen Bereich, Vertrieb,

Lebensmittelbereich oder Landwirtschaft

Freude am persönlichen Kontakt mit Kunden

Einen freundlichen, offenen und professionellen Umgang

Verhandlungsgeschick und Freude daran, neue Kunden zu gewinnen

Eine selbstständige, strukturierte und lösungsorientierte Arbeitsweise

Verantwortungsbewusstsein und Organisationstalent

Unternehmerisches Denken und ein Gespür für Verkaufschancen

Interesse an Bio Lebensmitteln, Landwirtschaft und Nachhaltigkeit

Gute EDV-Kenntnisse und Bereitschaft, dich in unsere Systeme einzuarbeiten 

Führerschein Klasse B

Biohof Lumperer, Fritzens, Tirol



WAS DICH BEI UNS ERWARTET
Eine verantwortungvolle Position mit echtem Gestaltungsspielraum

Die Möglichkeit, unseren Vertrieb aktiv weiterzuentwickeln und eigene Ideen

umzusetzen

Direkter Kontakt zu Gastronomie, Bio-Kist’l Kunden und unseren weiteren

Vertriebspartnern

Kurze Entscheidungswege und klare Verantwortung

Enge Zusammenarbeit mit Betriebsleitung, Marketing und Produktion

Arbeitsplatz direkt auf unserem Biohof in Fritzens

Ein familiäres Arbeitsumfeld in einem modernen und nachhaltigen Bio-Betrieb

Eine langfristige Anstellung in einem wachsenden Unternehmen

Einstiegsgehalt: € 2.251 brutto/Monat bei 38,5 Wochenstunden laut Kollektivvertrag

Handel

Bereitschaft zu Überzahlung je nach Qualifikation und Erfahrung

WIR  FREUEN UNS AUF DEINE BEWERBUNG!
Biohof Lumperer |  bio@lumpererhof.at  |  +43 676 842 214 724

Biohof Lumperer | Dorfstraße 36, 6122 Fritzens | www.lumpererhof.at | bio@lumpererhof.at
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